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KATA PENGANTAR

Puji syukur penulis ucapkan kepada Allah SWT yang telah memberikan

limpahan rahmat dan hidayah-Nya, sehingga penulis dapat menyelesaikan

penulisan Tugas Akhir ini tanpa halangan suatu apapun dan tepat waktu. Tugas

Akhir ini disusun untuk memenuhi persyaratan kelulusan di Akademi Akuntansi

YKPN Yogyakarta. Dengan penulisan Tugas Akhir ini penulis memperoleh

banyak wawasan dalam bidang penjualan di dalam perusahaan otomotif.

Penulisan Tugas Akhir ini didasarkan pada pengamatan dan penelitian

yang penulis lakukan selama kegiatan Praktik Kerja Lapangan di PT Nasmoco

Magelang yang berlangsung selama 400 jam. Tugas akhir ini membahas tentang

“Prosedur Penjualan Secara Kredit pada PT Nasmoco Magelang”.

Penulis menyadari dalam menyelesaikan Laporan Tugas Akhir ini banyak

bimbingan dan arahan yang saya terima dari berbagai pihak. Oleh karena itu,

penulis mengucapkan terima kasih kepada berbagai pihak yang telah ikut

berperan dalam penyelesaian Laporan Tugas Akhir ini. Terima kasih penulis

sampaikan kepada:

1. Bapak Drs. Sururi, M.B.A., Ak., C.A., CPA., selaku Direktur Akademi

Akuntansi Yayasan Keluarga Pahlawan Negara Yogyakarta.

2. Bapak Drs. Dwi Haryono Wiratno, M.M., Ak., C.A., selaku Wakil

Direktur I Bidang Akademik Akademi Akuntansi Yayasan Keluarga

Pahlawan Negara Yogyakarta yang telah memberikan beberapa arahan

sebelum pelaksanaan Tugas Akhir.

3. Bapak Wisnu Haryo Pramudya, S.E., M.Si., Ak., C.A. selaku dosen

pembimbing Tugas Akhir yang telah meluangkan waktu untuk

membimbing dalam penyelesaian Tugas Akhir.

4. Bapak Suwono, selaku Bagian Administrasi PT Nasmoco Magelang yang

bersedia menjadi pembimbing selama Tugas Akhir.

5. Seluruh pegawai PT Nasmoco Magelang yang telah memberi bimbingan

dan pengarahan selama Tugas Akhir.
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6. Kedua orang tua penulis yang selalu memberikan semangat dan doa

kepada penulis selama menempuh pendidikan di Akademi Akuntansi

YKPN Yogyakarta.

7. Seluruh teman-teman mahasiswa Akademi Akuntansi Yayasan Keluarga

Pahlawan Negara Yogyakarta yang memberi semangat kepada penulis.

Semoga Laporan Tugas Akhir ini dapat bermanfaat dan berguna bagi

semua pihak yang membaca Laporan Tugas Akhir ini.

Yogyakarta, 13 Maret 2020

Penulis,

Farid Adi Nugroho
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