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ABSTRAK
Perkembangan otomotif di Indonesia yang cepat dan diikuti dengan permintaan
Kebutuhan pelanggan saat ini menyebabkan perusahaan selalu dituntut
mengupayakan agar penjualan produknya dapat tercapai secara maksimal. Untuk
mencapai hal tersebut perusahaan harus memiliki strategi manajemen penjualan
yang tepat dan efektif. Mendorong perusahaan untuk selalu meningkatkan
kemampuan dan daya saing yang memadai sehingga perusahaan tersebut mampu
bersaing. Setiap perusahaan memiliki kekhasan manajemen dan strategi penjualan.
Penjual tidak dapat dilakukan oleh satu orang saja tetapi melibatkan unit-unit kerja
dalam penjualan. PT Nasmoco Bahana Motor Bantul yang beralamat di JI. Ringroad
Selatan. Tamantirto, Kasihan, Bantul, Yogyakarta merupakan salah satu dealer
resmi Toyota yang bergabung dalam grup Nasmoco. Penelitian ini bertujuan untuk
mempelajari sistem penjualan tunai sedang dijalankan oleh PT Nasmoco Bahana
Motor Bantul. Metode yang digunakan dalam penelitian ini adalah kualitatif dengan
pendekatan deskriptif. Pengumpulan data dilakukan dengan observasi, wawancara,
dan kepustakaan. Berdasarkan hasil penelitian diketahui bahwa penjualan
kendaraan di PT Nasmoco Bahana Motor Bantul dapat dilakukan dengan dua cara,
yaitu penjualan secara tunai dan kredit dengan sistem akuntansi Nasmoco
Intergrated System (NIS). Terdapat 2 jenis laporan sistem penjualan yang

digunakan yaitu Laporan Persediaan Kendaraan dan Laporan Transaksi Kasir.
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KATA PENGANTAR

Puji syukur saya panjatkan kepada Allah SWT yang telah melimpahkan rahmat,
hidayah serta karunia-Nya schingga penulis dapat menyelesaikan tugas akhir ini
dengan baik dan tepat waktu, Shalawat serta salam semoga senantiasa terlimpahkan
kepada Nabi Muhammad SAW. Tugas akhir ini disusun sebagai syarat kelulusan
program studi diploma tiga akuntansi Politeknik YKPN. Tugas akhir ini disusun
dengan judul “Sistem Penjualan Tunai di PT Nasmoco Bahana Motor Bantul

Tujuan dari penulisan tugas akhir ini adalah sebagai bekal kompetensi untuk
melakukan observasi secara sistematis terhadap praktik akuntansi pada suatu
organisasi yang dapat memberikan tambahan wawasan tentang berbagai
kemungkinan alternatif praktik akuntansi sesuai dengan situasi, kondisi, dan
kebutuhan informasi suatu organisasi. Observasi secara langsung tersebut
memberikan kompetensi kepada mahasiswa untuk memahami berbagai resiko
dalam kegiatan operasional perusahaan peran akuntansi dalam mecegah risiko
kesalahan dalam proses bisnis.

Tugas akhir ini membahas mengenai sistem dan prosedur penjualan tunai di
PT Nasmoco Bahana Motor Bantul yang beralamat di JI. Ringroad Selatan,
Tamantirto, Kasihan, Bantul, Yogyakarta merupakan salah satu dealer resmi Toyota
yang tergabung dalam grup Nasmoco. PT Nasmoco Bahana Motor Bantul meliputi
penjualan mobil baru, service kendaraan, jasa perbaikan bodi dan cat mobil, dan
penjualan suku cadang.

Penulis membahas mengenai unsur-unsur yang berkaitan dengan sistem dan
prosedur penjualan tunai di PT Namsoco Bahana Motor Bantul. Penulis menyajikan
informasi profil perusahaan dan pembahasan tugas akhir, meliputi flowchart,
dokumen-dokumen yang digunakan, sistem penjualan tunai, Jaringan prosedur
yang membentuk Penjualan Tunai, pengendalian intern pada PT Nasmoco Bahana
Motor Bantul.

Penulis menyampaikan terimakasih kepada kedua orang wa, kakak, serta
keluarga besar yang selalu memberikan dukungan baik moral, material maupun
motivasi kepada penulis dalam menyelesaikan tugas akhir ini. Penulis juga


















